
Fast Lane ist Spezialist für IT-
Security, Cloud-Services sowie IT-
Trainings im Highend-Bereich und in 
60 Ländern, verteilt über alle Konti-
nente, präsent. Wir sind autorisierter 
Partner von Cisco, Microsoft, AWS, 
NetApp, VMware, Google, Palo Alto, 
Barracuda u.a. und bieten zudem 
eigene IT-Trainingsprogramme zum 
Thema Soft-Skills sowie zu aktuellen 
Themen wie DevOps, Docker und 
Kubernetes an. Eine detaillierte Aus-
wahl finden Sie auf unserer Website:  

www.flane.de 

Fast Lane Institute for  

Knowledge Transfer GmbH 

Standort Stuttgart: 

Rotebühlplatz 21, 70178 Stuttgart 

Standort Düsseldorf: 

Hansaallee 249, 40549 Düsseldorf 

Standort Frankfurt (Eschborn): 

Ludwig-Erhard-Straße 3,  65760 Eschborn 

Standort München (Garching): 

Parkring 22, 85748 Garching 

Standort Münster:  

IT Learning Solution GmbH 

Johann-Krane-Weg 46, 48149 Münster 

Ansprechpartnerin: 

Frau Ingrid Schlaht 

Tel.: +49 (0)40 / 2533 46 214 

bewerbung@flane.de 

www.flane.de/careers 

 Aufgabenbereiche 

Wenn Sie gerne Verantwortung übernehmen und etwas bewegen wollen, dann bie-

tet Ihnen Fast Lane eine interessante und anspruchsvolle Tätigkeit. Im Einzelnen 

bedeutet dies: 

 Betreuung bestehender Kunden sowie Neukundenakquise im B2B-Bereich mit 

eigener Umsatzverantwortung. 

 Beratung unserer Kunden hinsichtlich unserer Schulungsangebote und  

-möglichkeiten. 

 Bedarfs- und Potentialvermittlung potentieller Kunden bzgl. des Trainingsbedarfs. 

 Angebotserstellung, Projektdurchführung sowie Terminvereinbarungen von Schu-

lungen. 

 Kontakte zu Herstellern wie z.B. Cisco, VMware, NetApp oder Microsoft helfen 

Ihnen, das Schulungs- bzw. Consultingbusiness auszubauen. 

Anforderungsprofil 

 Abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung 

 Mehrjährige Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position im Bereich Sales 

von IT-Dienstleistungen 

 Spaß am Vertrieb eines abwechslungsreichen Produktportfolios 

 Ausgeprägte Kundenorientierung sowie ein verbindliches und souveränes Auf-

treten 

 Gutes Kommunikations- und Verhandlungsgeschick 

 Idealerweise verfügen Sie über ein Verständnis für intelligente Lösungen in den 

Bereichen Netzwerkinfrastrukturen, Unified Communications und Video, Securi-

ty, Data Center sowie Virtualisierung 

 Gute PC- und MS-Office Kenntnisse 

 Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

Wir bieten 

 Anspruchsvolle und eigenverantwortlichen Aufgabenbereiche 

 Attraktives Gehalts- und Provisionssystem eines globalen Unternehmens 

 Sie verkaufen eine Top-Dienstleistung mit hervorragendem Mehrwert 

 Fachlicher Austausch und Dialog: Nette Kollegen und gute Köpfe 

 Hoch motiviertes Team 

 Unbefristetes Beschäftigungsverhältnis 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung über unser Bewerbungsformular.  

Bitte senden Sie uns Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen als PDF-Datei mit 

Anschreiben, Lebenslauf, Zeugnissen und Zertifikaten zu. Bitte geben Sie Ihren 

frühestmöglichen Eintrittstermin und Ihre Gehaltsvorstellungen mit an. 

Jetzt Bewerben! 

Zur Erweiterung unseres Teams in Stuttgart, Düsseldorf, 

München (Garching), Frankfurt (Eschborn) und Münster 

suchen wir zum nächstmöglichen Termin motivierte 

 

Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) im 

Innen- und/oder Außendienst 

von IT-Dienstleistungen 
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